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În articolul precedent, am analizat condiţiile de 
fond ale validităţii contractului de mandat comerci-
al. Prezentul articol ne-a axat atenţia la condiţiile de 
formă ale validităţii contractului de mandat comer-
cial. 

Cu toate că este parte componentă a contracte-
lor de reprezentare, legislatorul nu a stabilit o regulă 
unică în acest sens. Astfel, condiția de formă scrisă a 
contractului apare, de regulă, drept o condiție de opo-
zabilitate [1].

Prin urmare, contractul de mandat comercial se 
încheie prin simplul acord de voinţă al părţilor (solo 
consensu) având, de regulă, caracter consensual și 
luând naștere prin acordul de voință al părților, fără 
a fi supus vreunei forme speciale [2]. Legea, respec-
tiv Codul civil al Republicii Moldova, nu impune o 
anumită formă, deoarece, potrivit art. 1031, mandatul 
poate fi acordat în formă scrisă, verbală sau poate fi 
chiar tacit.

Mandatul tacit rezultă din acele împrejurări de 
fapt care fac neîndoielnică intenţia părţilor. Oferta de 
mandat special în orice caz, trebuie să fie expresă. În 
schimb, acceptarea ofertei de mandat poate fi tacită, 
inclusiv în cazul mandatului special sau autentic, re-
zultând din executarea lui din partea mandatarului.

Mandatul tacit nu trebuie confundat cu mandatul 
aparent; în acest caz – deşi lipseşte voinţa mandan-
tului de a fi reprezentat (mandatarul a depăşit împu-
ternicirea sau mandatul a încetat anterior ori nici n-a 
existat în realitate) – terţii contractează cu credinţa 
scuzabilă şi legitimă (deci fără vreo culpă) că manda-
tarul aparent are puteri de reprezentare; cum s-a spus, 
„credinţa legitimă valorează titlu”. Astfel se întâmplă, 
de exemplu, în cazul revocării mandatului, care nu a 
fost adusă la cunoştinţa terţilor, indiferent că mandan-
tul a fost ori nu în culpă [3].

Așadar, menționăm și opinia găsită în literatura 
de specialitate, conform căreia, în cazul mandatului 
aparent, terții încheie contractul cu convingerea că 
mandatarul are puterea de a reprezenta, fără ca, în re-
alitate, mandatarul să aibă această putere. În calitate 
de exemplu, în acest sens, putem arăta cazul în care 

mandatul a fost revocat sau mandatarul a depășit limi-
tele reprezentării [4].

În funcție de forma expresă sau tacită a mandatu-
lui, putem face dovada acestuia. În toate cazurile, ac-
ceptarea mandatului poate fi dovedită prin executarea 
lui de către mandatar. 

Totodată, dacă mandatul este expres, dovada se 
face după regulile dreptului comun, dacă nu există 
prevederi legale speciale, și anume, prin înscris au-
tentic sau sub semnătură privată. 

Dacă mandatul este tacit, dovada acestuia se poate 
face, atât de către părți, cât și de terțul cu care con-
tractează mandatarul sau de alți terți prin orice mijloc 
de probă [5]. 

În cazul în care nu poate fi dovedită încheierea 
contractului de mandat, atunci raporturile dintre părți 
se vor soluționa potrivit regulilor gestiunii de afaceri 
sau îmbogățirii fără justă cauză [6].

În practică, mandatul este exteriorizat, de obi-
cei, printr-un înscris numit procură. Cu aceeaşi 
semnificație, de reprezentare, a unei persoane faţă de 
terțele persoane, se foloseşte şi termenul de „împuter-
nicire” sau termenul de „delegaţie” (în raporturile de 
dreptul muncii). 

Procura, ca negotium este un act juridic unilateral 
(exprimând voinţa mandantului, oferta de mandat), 
iar ca instrumentum este înscrisul în care se enumeră 
actele juridice ce urmează să fie îndeplinite de man-
datar (procurator) în numele mandantului. Părţile re-
dactează un înscris pentru ca terţii să fie în măsură 
să verifice puterile conferite mandatarului, precum şi 
limitele în care acesta poate contracta în numele man-
dantului [7].

Prin urmare, menţionăm că procura are o dublă 
semnificaţie [8]:

În primul rând, procura semnifică operaţiunea – 
juridică numită negotium prin care o persoană împu-
terniceşte o altă persoană (mandatar, procurator) să 
încheie unul sau mai multe acte juridice în numele şi 
pe seama ei. Din acest punct de vedere, procura este 
un act juridic unilateral care urmează a fi acceptat de 
către mandatar prin executarea împuternicirii;
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În al doilea rând, procura semnifică mijlocul ju-– 
ridic numit instrumentum, care dovedeşte existenţa, şi 
mai cu seamă, conţinutul mandatului, categoriile de 
acte juridice care vor fi încheiate şi limitele puterilor 
conferite mandatarului.

Întocmirea acestui înscris probator este necesară 
ca terții contractanți să fie în măsură să verifice pute-
rile conferite mandatarului, precum și limitele în care 
acesta poate contracta în numele și în contul mandan-
tului [9].

Procura poate fi dată sub forma înscrisului sub 
semnătura privată sau sub forma înscrisului autentic.

Dacă pentru actul juridic pe care mandatarul a fost 
împuternicit să-l încheie legea cere forma solemnă 
care, de regulă, este forma autentică, atunci procura 
trebuie să fie dată în aceeași formă, pentru că manda-
tul formează un tot indivizibil cu actul pentru care a 
fost dat, în acest fel respectându-se regula cunoscută 
sub numele „regula simetriei formelor” [10].

Prin urmare, forma autentică a procurii este nece-
sară ori de câte ori actul juridic pe care-l va încheia 
mandatarul (procuratorul) cu terţa persoană este în-
tocmit în formă autentică.

Potrivit principiului simetriei formelor actelor ju-
ridice, procura formează un tot indivizibil cu actul ju-
ridic pentru încheierea căruia a fost dată. Deci, forma 
autentică a procurii este necesară ori de câte ori actul 
juridic pe care-l va încheia mandatarul (procuratorul) 
cu terţa persoană este întocmit în formă autentică. 

În situaţia unui mandat bilateral (în care există 
obligaţii pentru ambele părţi), şi cu titlu oneros, este 
necesar să se întocmească un contract de mandat în 
care se vor stipula obligaţiile ambelor părţi (mandant 
şi mandatar) urmând a fi semnat de acestea [11]. 

Generalizând cele expuse, putem concluziona că 
legea nu stabilește condiții speciale în ceea ce privește 
forma contractului de mandat comercial. Acesta se în-
cheie prin simplul acord de voință al părților contrac-
tante, având, după cum am mai menționat, caracter 
consensual, respectiv, acceptarea mandatului poate fi 
expresă sau tacită, adică să rezulte din actele sau chiar 
din tăcerea mandatarului. Prin derogare de la dreptul 
comun în materie de probațiune se impune concluzia 
că în cazul mandatului tacit dovada acestuia se poate 
face prin martori sau prezumții. 

Pornind de la faptul că mandatul comercial poate 
fi reprezentativ, atragem atenţia că este rațional a re-
curge la forma scrisă a mandatului în vederea oferirii 

terților posibilități de verificare a limitelor împuter-
nicirilor oferite de către mandant mandatarului. Mai 
mult ca atât, după cum am remarcat, potrivit art. 1032 
alin.(1) Cod civil al Republicii Moldova, mandatul 
poate fi general sau special, ceea ce încă o dată deno-
tă raționalitatea formei scrise a contractului de man-
dat, nemaivorbind de procură, care potrivit art. 252, 
alin. (1) Cod civil al Republicii Moldova, se prezintă 
drept înscrisul întocmit pentru atestarea împuterni-
cirilor conferite de reprezentat unui sau mai multor 
reprezentanți.

Prin urmare, considerăm că anume forma scrisă a 
contractului de mandat comercial ar trebui să fie prio-
ritară pentru părți în momentul încheierii contractului, 
dat fiind faptul că astfel va fi ușor dovedită existența 
acestuia, vor fi clare pentru toți limitele împuterniciri-
lor oferite mandatarului, în special pentru persoanele 
terțe cu care acesta va contracta și, în cele din urmă, 
vor fi soluționate mai ușor, litigiile care pot apărea pe 
parcurs, în legătură cu executarea mandatului comer-
cial.
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