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The contract of sale which actually represents the exponent of civil contracts can be analyzed as a commercial contract,
which can be found not only a varied but as an autonomous institution. Knowing its evolution and origin, can elucidate
many questions that arise in this important segment in both internal and international economies.
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A
In materia contractelor comerciale, vanzarea-

cumpdrarea ocupd un loc prioritar. Regulile de
cea mai mare principialitate si generalitate, din ma-
teria contractelor comerciale, sunt cele asigurate de
contractul de vanzare-cumparare, ceea ce face ca
adesea celelalte contracte sa se refere la ele, sa faca
trimitere la ele; tot astfel, cele mai frecvente cazuri
de analogie a legii privesc raportarea la normele care
reglementeaza vanzarea-cumpararea, dupa cum, cele
mai frecvente cazuri de analogie a dreptului privesc
raportarea la principiile de drept din aceeasi materie.

Prin urmare, vanzarea [1] evident apare ca fiind
contractul comercial cel mai des utilizat in zilele
noastre. Astfel, se poate spune ca vanzarea reprezinta
un schimb perfectionat, deoarece pornind de la vechi-
le societati, unde oamenii schimbau marfuri, si ajun-
gand pana 1n zilele de astazi, cand ei platesc in bani,
exista uzul cambiei, cecului si al conturilor curente in
materie comerciald, oamenii au realizat progrese ui-
mitoare, Inlesnind incheierea vanzarilor nenumarate
de marfuri si de materii prime.

Initial, odata cu aparitia proprietatii private, apare,
capatand o amploare deosebitd, contractul chemat sa
asigure trecerea prin schimb a bunurilor dintr-o gos-
podarie in alta (permutatio). Acest contract, pe care il
numim astazi ,,contract de schimb”, si-a capatat auto-
ritatea cuvenitd cu mult inainte de aparitia monedei
ca unitate de schimb, deoarece satisfacea necesitatile
societdtii romane timpurii, care se afla in faza trece-
rii de la gospodaria naturala la gospodaria bazata pe
relatiile de schimb. Anume contractul de schimb con-
stituie temelia aparitiei si dezvoltarii contractului de
vanzare-cumparare [2].

Din punct de vedere economic, vanzarea se prezin-
ta ca o varianta mai evoluata a schimbului, din care 1si
trage radacinile. Intr-adevar, vanzarea-cumpirarea in
sens economic, initial, pare a fi preluat forma schim-
bului dintre doud lucruri, unul din ele (capetele de
vitd) avand valoarea echivalentului general. Mai tar-
ziu, odata cu aparitia monedei in sensul apropiat celui
actual, vanzarea-cumpdrarea capatd sensul schimbu-
lui unui lucru (res) contra unei valori monetare — pret
(pretium) [3].

Doctrinarul Fernand Braudel remarca ca economia

incepe in pragul valorii de schimb, existand un spatiu
vast si complex de la trocul elementar pand la capita-
lismul cel mai sofisticat [4].

Cu privire la originea vanzarii, trebuie cautata in
schimbul de marfuri. in Digeste, se arati ca neexis-
tand moneda, nu era un cuvant deosebit spre a se dis-
tinge marfa de pret.

Intamplandu-se cuiva si-i lipseasca tocmai din lu-
crurile pe care altul le avea 1n prea mare cantitate, acel
care avea prea mult din unele lucruri le schimba cu
altele, ce-i lipseau. Fiind Tnsa cam greu ca doua per-
soane sd aiba lucruri din acele ce le trebuie reciproc,
s-a ales o materie ce i s-a acordat o valoare publica,
fixa si determinatd, menitd a reprezenta toate lucruri-
le, in scop de a se preintdmpina greutdtile ce rezultau
din schimb.

Aceastd materie, Investitd cu marca autoritatii pu-
blice, a servit la straimutarea proprietatii mai mult prin
valoarea ce i s-a dat decat prin Tnsési substanta materi-
ei. In cazul de fatd, aceastd materie a fost metalul.

Primele metale menite a servi drept contravaloare
a produselor naturii $i a muncii omului au fost fierul
si arama. Aceste metale erau necesare la fabricarea
armelor sau uneltelor si cel care detinea o anumita
cantitate din aceste metale putea si dobandeascad 1n
schimbul lor obiectele de care avea nevoie. Mai tar-
ziu, au fost folosite aurul si argintul, datorita calitati-
lor deosebite pe care le prezentau. Cu timpul insa si cu
dezvoltarea comertului si a civilizatiei, s-a cautat a se
da fragmentelor de metal o forma determinata, spre a
se Inlesni tranzactiile omenesti, iar pentru a se garanta
atat materia, cat si greutatea ei, aceste bucati au fost
investite cu marca autoritatii publice. In acest fel, a
aparut moneda metalicd (pecunia), care mai tarziu a
fost inlocuita prin hartie.

De atunci ambele materii nu se mai numesc mar-
furi, ci una se numeste pretul celeilalte. Aparitia mo-
nedei a facut ca metalul sa nu se mai aprecieze dupa
greutate, ci dupa numarul bucatilor de metal. Contrac-
tul nu va mai fi un schimb, dupa cum era din capul lo-
cului, ci va fi o vnzare-cumpadrare, dupa rolul fiecarei
parti. Vanzatorul va fi acela care va Instriina marfa,
iar cumparatorul va fi acela care va da pretul in bani.

In Codul lui Andronache Donici, cap. XI se arita:
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. In vremea veche, pdnd a nu se afla moneda intre oa-
meni, se urma schimbdndu-se lucruri pentru lucruri,
iar dupa ce s-au aflat moneda, apoi au luat numele lor
vdnzare si cumparare. Deci vanzarea §i cumparatura
este una din tocmelile sau contracturile cu indatori-
rile acele care urmeaza dupa dreptatea neamurilor,
precum este si imprumutarea, schimbatura, naimirea,
Invoiala §i altele asemenea, adeca se alcatueste cu
bunda primire despre amandoud partile prin bund-cre-
dinta” [5].

Operatiunea juridicd a vanzarii s-a realizat inca
din epoca foarte veche, dar contractul consensual de
vanzare, ca forma de realizare a acestei operatiuni, a
aparut abia spre sfarsitul Republicii Romane.

Vénzarea, la romani, nu atragea prin ea insasi stra-
mutarea proprietatii, vanzatorul obligandu-se numai a
preda lucrul vandut §i a garanta cumparatorului pas-
nica lui posesiune, deci nu era un modus adquirendi,
precum este astdzi, ci numai un titulus ad adquiren-
dum.

Ca forme primitive ale vanzarii se cunosc:

a) vdnzarea prin mancipatiune (era numita si ve-
nundatio, care insemna o transmitere a proprietatii
datio). Functia originard a mancipatiunii a fost ace-
ea de a transmite proprietatea asupra lucrurilor man-
cipi, In schimbul unei cantitati de arama, in acest fel
mancipatiunea fiind cea mai veche forma pe care a
imbricat-o operatiunea juridicd a vanzarii. Datorita
faptului ca mancipatiunea era un act juridic solemn,
iar momentul formarii actului coincidea cu executarea
sa (transmiterea metalului pret constituia o conditie
de forma a mancipatiunii), apareau deseori dificultati,
mai ales in cazurile in care cumparatorul nu putea
face plata imediat.

Solemnitatea consta in prezenta a 5 martori ceta-
teni romani, in prezenta lui /ibripens (cel care canta-
rea metalul pret cu o balantd de arama), in prezenta
mancipantului (cel care transmitea lucrul), a lui acci-
piens (dobanditorul), precum si a lucrului care urma
sd fie transmis.

Prezenta lui [libripens era necesard, deoarece,
multd vreme, moneda romana consta in bare de ara-
ma care trebuiau cantirite cu o balantd spre a putea
calcula numarul de asi (asul cantirea 327 grame de
arami). In secolul al IIl-Iea i.e.n. a aparut moneda in
sens modern, asa incat s-a renuntat la cantarirea pretu-
lui (el se numara), dar conditia prezentei lui /ibripens
avea rolul de a lovi, in mod simbolic, balanta cu o
bari de arama. In fata martorilor, accipiens pronunta
o formulad solemna: Hunc ego hominem ex iure qui-
ritium meum esse aio isque mihi emptus estopretio...
hoc aere aeneaque libra (afirm cé acest sclav este al
meu potrivit dreptului quiritilor si sd-mi fie cumparat
cu pretul de... cu aceastd arama si aceasta balanta de
arama).

Apoi lovea balanta cu o bucata de arama (proba-
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bil, pentru a dovedi puritatea metalului) si o preda
mancipantului. Mancipatiunea mai presupunea si for-
ma finerii cu mana a lucrului de catre accipiens, in
timp ce pronunta formula solemna. Prezenta lucrului
si atingerea sa de catre accipiens cu ocazia realizarii
mancipatiunii nu era necesara cand obiectul instraina-
rii 1l constituia un bun imobil. De exemplu, cand era
vorba de o suprafatd de pdmant, nu era necesar sa se
recurgd nici macar la forma simbolica a bulgarelui de
pamant [6].

In scopul de a separa formarea vanzirii de exe-
cutarea sa, romanii au adoptat procedee mai subtile.
Mancipatiunea a disparut in epoca postclasica, Tnainte
de lustinian, odata cu disparitia deosebirii dintre lu-
crurile mancipi $i nec mancipi.

Criteriul distinctiei dintre cele doud categorii de
lucruri il constituia importanta economica si culturala
a bunurilor intr-o economie rurald primitiva, aga cum
era cea a Romei in epoca veche. In categoria res man-
cipi (erau cele mai importante) intrau: terenurile cu
toate constructiile situate in Italia, precum si cele din
provincii, daca localitatile unde erau situate terenurile
se bucurau de ius italicum, servitutile prediale rura-
le (dreptul de trecere), sclavii si animalele de munca
(vitele, caii, catarii, magarii). Res nec mancipi cuprin-
deau toate celelalte lucruri: terenurile din provincii,
servitutile prediale urbane, animalele domestice mici,
animalele silbatice si, in general, toate lucrurile in-
corporale, cu exceptia servitutilor prediale rurale [7].

b) vinzarea prin stipulatiuni. In conditiile econo-
miei de schimb, partile erau interesate sa vanda lucruri
viitoare (recolte viitoare) sau sa cumpere anumite lu-
cruri, desi nu aveau banii necesari, scopuri pe care
le puteau realiza prin intermediul stipulatiunii. Chiar
dacd cele doua prestatii, predarea lucrului si plata
pretului, faceau obiectul a doua stipulatiuni distincte,
scopul partilor era atins (Exemplu: ,, Promiti sa-mi dai
100? Promit”, ,, Promiti sa-mi dai pe sclavul Filipus?
Promit”).

Obligatiile partilor erau create prin stipulatiune,
iar executarea lor se facea ulterior, prin acte distincte.
Astfel, daca vanzatorul promitea sa transmita propri-
etatea asupra unui res mancipi, in scopul executarii
obligatiei partile recurgeau la mancipatiune.

Presupunerea cé vanzarea consensuald a fost pre-
cedatd de vanzarea prin stipulatiuni este confirmata si
de fizionomia termenului prin care romanii au definit
vanzarea consensuald: emptio-venditio (cumparare-
vanzare). Aceastd dubld denumire se explicd numai
prin faptul ca Tnaintea aparitiei contractului consensu-
al vanzarea s-a facut prin doua stipulatiuni, reunite in
vederea realizarii unui singur scop.

Vanzarea consensuald (incheiatd prin simplul
acord de vointa al partilor) a fost practicatd mai Intai
in dreptul public si numai dupa aceea a trecut in drep-
tul privat. Se stie ca prizonierii de razboi erau vanduti,
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fie de catre stat, fie de catre soldati, in pietele publi-
ce. Intrucat spre sfarsitul Republicii, in plind epoci a
marilor razboaie de cucerire, numarul prizonierilor a
crescut foarte mult, vanzarea lor in formele solemne
ale mancipatiunii sau stipulatiunii devenise cu totul
nepractica. In scopul accelerrii ritmului acestor ope-
ratiuni juridice, romanii au admis ca simplul acord de
vointa dintre questori (magistrati insdrcinati cu van-
zarea sclavilor) si particulari este suficient pentru for-
marea vanzarii.

Dreptul roman clasic atribuia contractul de vanza-
re-cumpdrare contractelor consensuale. In baza con-
tractului de vanzare-cumparare (emptio et venditio) o
parte, numitd vanzator (venditor), se obligd sa trans-
mita altei parti, numitd cumparitor (emptor), un bun
(merx), iar cumparatorul se obliga sa plateasca pentru
acest bun o cantitate de metal, numita pret (pretium).
Potrivit lui Gaius, contractul de vanzare-cumparare
se formeaza prin acordul de vointa al partilor asupra
obiectului contractului si pretului acestuia [§8], clauze-
le referitoare la bun si la pret fiind conditii esentiale
ale contractului.

Dreptul roman privat reglementa si vinzarea viitoa-
relor bunuri (mei futurae sivi speratae), cum bunaoara
era considerata recolta asteptata. In asa caz contractul
de vanzare-cumpdrare, se considera a fi incheiat sub
conditie suspensiva. Fiind frecvent utilizate in viata
cotidiand a societatii romane, normele de drept, care
initial reglementau 1n exclusivitate vanzarea-cumpa-
rarea, treptat au capatat un caracter general, formand
puncte de reper pentru reglementarea altor categorii
de raporturi contractuale.

Cu timpul, datorita avantajelor pe care le prezinta
aceasta practicd, insuficient conturatd pe plan tehnic
in dreptul public, a fost preluata de catre particulari si
perfectionata prin interventia pretorului. Este de ad-
mis cd vanzarea consensuald a fost mai intai utilizata
in raporturile dintre cetdteni si peregrini §i ca numai
dupa aceea a trecut in raporturile dintre cetiteni. In
orice caz, simpla conventie a dobandit valoare juri-
dicd 1n materia vanzarii inca de la Inceputul secolului
I i.e.n., Intrucét actiunile care sanctioneaza vanzarea
figurau pe lista actiunilor de buna-credinta, cunoscuta
de Quintus Mucius Scaevola [9].

In virtutea acestui fapt, institutia de vanzare-cum-
parare a avut un impact considerabil in ceea ce prives-
te formarea dreptului contractual al tuturor sisteme-
lor de drept.

Intr-adevir, daca privim lucrurile sub aspect istoric,
observam ca pe institutia vanzarii-cumpdrarii practic
se fundamenteaza teoria generald a obligatiilor.

Cunoscand evolutia multiseculara, contractul de
vanzare-cumparare reprezinta §i astdzi una din insti-
tutiile traditionale principale ale dreptului civil. In
prezent contractul de vanzare-cumpdrare este cel mai
raspandit contract ce asigurd atat circuitul civil, cat
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si cel comercial. Existenta si utilitatea acestuia este
determinatd de actiunea legilor economice ale socie-
tatii ce se reduc la circulatia bunurilor de la produca-
tor/proprietar la consumator. Alaturi de contractul de
schimb, contractul de vanzare-cumparare comerciala
pretinde a fi unul dintre cele mai vechi contracte, cu-
noscute civilizatiei umane.

Importanta deosebita a institutiei vanzarii-cumpa-
rarii rezida in domeniul larg de aplicare a contractului
de vanzare-cumparare. Prin intermediul acestui con-
tract, se satisfac necesitatile materiale si spirituale ale
cetatenilor. De mentionat ca importanta acestui con-
tract pentru cetdteni nu se reduce numai la procurarea
bunurilor necesare vietii cotidiene, cum ar fi: produse
alimentare, Imbracaminte, alte marfuri destinate uzu-
lui personal, garaje, apartamente, case de locuit etc.
In baza acestui contract, cetitenii au posibilitatea de
a vinde surplusul de bunuri acumulat sau bunurile de-
venite cu timpul inutile pentru proprietar din diferite
motive. Contractul de vanzare-cumpdrare este utilizat
pe larg in toate tipurile de business (afaceri).

Pentru desfasurarea activitatii oricarei organiza-
tii, indiferent de forma organizatorico-juridica, acest
contract este instrumentul principal prin intermediul
caruia se realizeaza asigurarea Intreprinderii cu mate-
rie prima si se Tmbunatateste baza tehnico-materiala
a acesteia. Dacd materia prima si baza tehnico-mate-
riald a intreprinderii pot fi dobandite pe langa cum-
parare si prin donatie, atunci procesul de desfacere a
productiei fabricate nu este de conceput fara existenta
contractului de vanzare-cumparare.

Prin intermediul acestui contract se asigura atat
comertul en gros (cu ridicata), ct si comertul en de-
tail (cu amanuntul), fiind asigurati atat producatorii cu
materie prima, cat si consumatorii cu produse finite.
Progresul tehnico-stiintific, diversificarea vietii eco-
nomice a societatii, procesul de globalizare nu numai
ca contureaza noi forme juridico-civile, dar, concomi-
tent, influenteaza unele institutii tradifionale, cum este
vénzarea-cumpararea [10].

In aceasta ordine de idei, mentionam ca instraina-
rea cu titlu oneros a hartiilor de valoare, a brevetelor
de inventii, a know-how-urilor etc. la fel imbraca for-
ma vanzarii-cumpararii. Contractul de vanzare-cum-
parare se prezinta i ca instrument principal de perfec-
tare a raporturilor ce formeaza circuitul international
de bunuri si valori.

Avand o importantd ce nu poate fi subapreciata,
vanzarea internationald isi gaseste tendinta de unifi-
care pe plan international. Astfel, in anul 1980 la Vie-
na este semnatd Convenfia Organizatiei Natiunilor
Unite asupra contractelor de vanzare internationala
de marfuri. Conventia a fost ratificatd de Republica
Moldova la 13 octombrie 1994. Prevederile Conven-
tiei se aplica contractelor de vanzare de marfuri intre
parti, care isi au sediul in state diferite in cazurile cand
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aceste state sunt state contractante sau cand normele
de drept international privat conduc la aplicarea legii
unui stat contractant.

Caracterul international al contractului de vanza-
re-cumpdrare comporta aderente cu cel putin doua
sisteme de drept si, prin urmare, necesita solutionarea
conflictelor de legi in cazurile cand partile nu au fa-
cut referinte la dreptul aplicabil, excluzand concomi-
tent prevederile Conventiei ONU asupra contractelor
de vanzare internationald de marfuri. Uniformizarea
reglementarilor in materie conflictuald privind vanza-
rea-cumpararea internationald s-a produs prin adopta-
rea Conventiei privind legea aplicabila contractelor
de vanzare internationald de marfuri (Haga, 1986).

Conventia a fost ratificata de Republica Moldova
la 26 septembrie 1997. Contractul de vanzare-cumpa-
rare se prezintd ca un concept generic in raport cu alte
varietati ale acestuia, cum ar fi: contractul de vanzare-
cumpdrare a bunurilor pentru consum, contractul de
vanzare-cumparare a bunurilor imobile, contractul de
vanzare-cumparare a intreprinderii ca un complex pa-
trimonial unic, contractul de furnizare a gazelor natu-
rale si energiei electrice, vanzare la licitatie etc. [11].

Necesitatea includerii Tn mod separat a acestor ca-
tegorii de contracte de vanzare-cumparare in Codul
civil al Republicii Moldova este determinatd de par-
ticularitatile raporturilor juridice pe care respective-
le contracte le formeaza, avand scopul de a facilita
si a optimiza reglementarea acestora. Reglementand
varietatile contractelor de vinzare-cumparare in mod
separat atdt in Codul civil al Republicii Moldova, cat
si in alte legi speciale, legiuitorul stabileste atat sem-
nele calificative ale acestora, cat si regulile speciale
de aplicare prioritara.

Cu titlu subsidiar insa, in cazul cand se depisteaza
o lacuna in reglementarea varietatilor contractelor de
vanzare-cumpdrare, se recurge la analogia legii (art.5
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alin.(1) CC), adica se aplica norma legislatiei civile
care reglementeaza raporturi similare. In baza art.3
alin.(1) CC legislatia civild cuprinde Codul civil al
Republicii Moldova, alte legi, ordonante ale guver-
nului si acte normative subordonate legii, care regle-
menteaza raporturile prevazute la art.2 CC si care tre-
buie sd fie In concordantd cu Constitutia Republicii
Moldova.
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